
INFORMALIDAD, ACCIDENTES Y UN NUEVO MODELO:

La apuesta de una empresa argentina para garantizar la alimentación cuando el ingreso desaparece. En Argentina, 
trabajar no siempre significa estar cubierto.
Con niveles de informalidad que superan el 40% del mercado laboral, millones de personas quedan fuera de los 
sistemas tradicionales de protección: sin seguro, sin ingresos garantizados y, en muchos casos, sin una red de con-
tención básica ante imprevistos. El problema no es nuevo. Pero sí lo es el enfoque con el que algunas empresas 
empiezan a abordarlo. En ese contexto surge TAK, un modelo que propone algo concreto: asegurar la alimentación 
de una familia cuando el principal sostén económico no puede trabajar.Una economía donde el riesgo es cotidiano
Para gran parte de la población, el riesgo no es una excepción: es parte del día a día. Un accidente menor —una 
caída, una lesión, una operación— puede significar más de un mes sin ingresos. Y en ese escenario, el impacto no es 
solo financiero: es inmediato y tangible. Comer deja de ser un hecho garantizado.
Ahí es donde el sistema tradicional muestra su límite. Porque la mayoría de las coberturas existentes están diseñadas 
para trabajadores formales. Una solución que parte de la realidad, no del ideal
TAK plantea un cambio de lógica.
En lugar de construir sobre el supuesto de formalidad, parte de la realidad argentina: ingresos variables, empleo 
informal y baja penetración de seguros. Con un costo mensual de $3.999, el sistema ofrece una cobertura simple:
 Si una persona sufre un accidente y no puede trabajar durante más de 30 días,  se activa automáticamente un 
módulo alimentario, compuesto por productos no perecederos que cubren gran parte de las necesidades de una 
familia tipo. La clave está en el timing: no se trata de asistencia eventual, sino de respuesta inmediata en el momento 
crítico. Más que asistencia: un ecosistema de cobertura
El modelo no se limita a la entrega de alimentos. Durante la vigencia del servicio, el usuario accede a una serie de 
beneficios que amplían la propuesta:
* Seguro de vida
* Médico virtual
* Descuentos en alimentos
* Descuentos en medicamentos
Todo bajo una lógica de bajo costo y alta accesibilidad. Escala nacional, sin depender del empleo formal
Uno de los puntos más disruptivos del modelo es su alcance. TAK opera a nivel nacional y puede ser contratado por 
cualquier persona, sin importar su situación laboral. Esto lo posiciona como una herramienta adaptable tanto a 
individuos como a empresas, aseguradoras y plataformas que buscan ampliar su propuesta de valor.
De la asistencia reactiva a la previsión, históricamente, la respuesta frente a la vulnerabilidad fue reactiva: subsidios, 
ayuda puntual, asistencia de emergencia.
El enfoque de TAK es distinto. Apunta a anticipar el problema, con una lógica más cercana a la previsión que a la 
asistencia.En términos económicos, representa un cambio relevante: Transformar un costo imprevisible en una 
cobertura accesible.
Un modelo que interpela al sistema más allá del producto en sí, lo que aparece es una señal.
En un mercado donde millones de personas quedan fuera del sistema formal, empiezan a surgir soluciones que no 
buscan integrarlas a ese sistema, sino construir alternativas paralelas, adaptadas a la realidad existente.No es menor.
Porque plantea una pregunta de fondo:
Si la informalidad es estructural, ¿no deberían serlo también las soluciones?
Una nueva capa de protección.
En definitiva, lo que propone TAK es sumar una capa de protección donde hoy hay vacío. No reemplaza al sistema 
tradicional. Pero tampoco depende de él.
Y en un contexto donde la estabilidad laboral es cada vez más frágil, la propuesta apunta a algo básico, pero deter-
minante: Garantizar que, ante un imprevisto, la comida siga estando en la mesa.
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